i Analise da Demanda de Mercado

Demanda (procura): € a quantidade de determinado bem ou
servico gue os consumidores desejam adquirir, num dado periodo
de tempo.

v'Portanto, é um desejo.

v E um fluxo, pois é definida em um determinado periodo de
tempo; considerar dada a renda.

v Fundamentos:

- valor utilidade e valor trabalho: os fundamentos da analise da
demanda estdo alicer¢cados no conceito subjetivo de utilidade. A
utilidade representa o grau de satisfacao;



Analise da Demanda de Mercado

teoria do valor utilidade veio complementar a teoria do valor
trabalho, pois ja ndo era possivel predizer o comportamento dos precos
dos bens somente baseando-se em custos, era necessario considerar 0
lado da demanda (gostos, habitos etc);

v'Possivel distinguir valor de uso e valor de troca: o valor de uso é a
utilidade ou satisfacao que o bem representa para o consumidor; valor
de troca forma-se pelo preco no mercado, pelo encontro da oferta e da
demanda;

v'A teoria da demanda se baseia na teoria do valor utilidade; supondo
dada renda e dados os precos de mercado, o consumidor ao
demandar um bem ou servico esta maximizando a utilidade ou
satisfacdo que ele atribui ao bem ou servigco; também chamada de
teoria do consumidor.



Utilidade total e utilidade marginal

- A utilidade total tende a aumentar quanto maior a quantidade
consumida de um bem,;

-A utilidade marginal, que é a satisfacdo adicional (na
margem) obtida pelo consumo de mais uma unidade do bem, é
decrescente, porgue o consumidor vai saturando-se desse bem,
guanto mais consome; portanto a utilidade marginal é
decrescente;

- UMg = variacao da Ut / variacdo da qtdd



Utilidade total e utilidade marginal

U - AU, [ Quantidade que o consumidor
" AQ deseja consumir.
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Reta orcamentaria e curva de indiferenca

Reta orcamentaria (RO). € o montante de renda disponivel do
consumidor, em dado periodo de tempo; ela limita as possibilidades
de consumo;

Linha de precos ou reta orcamentaria: sdo as combinacOes
maximas possiveis de bens, dados a renda do consumidor e 0s precos
dos bens.

A curva de indiferenca indica o que e quanto o consumidor deseja
consumir, escolhendo entre os produtos disponivies;

- a reta orcamentaria condiciona o que se pode consumir;



Desenvolvendo a questao da utilidade/restricao
orcamentaria/demanda negativamente inclinada

pressuposto basico € que cada consumidor conhece e sabe como maximizar sua
funcéo de utilidade :
u = u(x),

 em que X &€ um vetor de quantidades de cada um dos n bens que compdem sua
cesta de consumo (i=1, 2, ..., n);

* maximizacdo condicionada pela renda disponivel r, totalmente empregada no
consumo.
Sendo p o vetor de precos unitarios correspondentes, entdo o problema do

consumidor consiste em: max u=u(x) sujeitoa p’x-r=0

De acordo com teoria desenvolvida por A. Marshall, a solugdo do problema
resulta nas n_funcdes de demanda ordinaria individuais, formalmente passiveis de
observacao: x; = x' (p, r)

No caso de uma alteracdo no preco de um bem, ha um efeito-renda e um efeito-
substituicdo, de acordo com teoria devida a Hicks




No caso de uma alteracdo no preco de um bem, ha um efeito-renda e
um efeito-substituicdo, de acordo com teoria devida a Hicks

Considere-se que um individuo usufrui o nivel
u® de utilidade, nivel mais alto permitido por sua
restricdo orcamentaria (b,), pelo consumo x,° de
um determinado bem, com preco unitario p,, e
uma quantidade x,° de um conjunto formado por
todos os outros bens, com prego p, = 1 (ponto A).

Se ha uma reducdo em p,, ha alteracdo no
consumo de x, e também alteracdo na renda
disponivel para consumo de x,, deslocando o nivel
de utilidade para u,. Variagdo equivalente na
renda () € a quantidade de renda a que o
consumidor “tem direito” para deixa-lo no mesmo
nivel de satisfacdo em que se encontrava ao preco
anterior. Variacao compensatoria da renda (c) € a
guantia de que o consumidor deve abrir mao para

manter-se em Ug. 5



-Efeito substituicdo: o bem fica mais barato em relacdo aos bens
concorrentes, assim a quantidade demandada aumenta;

-Efeito renda: com a queda do preco, o poder aquisitivo do
consumidor aumenta, e a quantidade do bem consumido deve
aumentar; ao cair o preco do bem, mesmo sua renda nao variando, o
consumidor pode comprar mais.

Portanto, a curva de demanda e negativamente inclinada;
expressa qual a escala de procura para o consumidor, ou seja, dados
0S precos, quanto o consumidor deseja adquirir.



Curva de demanda linear: indica a
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Variaveis que afetam a demanda

g% - f(p;, ps, P. » R, G): Funcédo Geral da Demanda

g% = quantidade procurada (demandada) do bem i
p; = preco do bem i

P, = preco dos bens substitutos ou concorrentes
P. = preco dos bens complementares

R = renda do consumidor

G = gostos, habitos e preferéncias do consumidor

Obs.: Para estudar o efeito de cada uma das variaveis, deve-se
recorrer a hipotese coeteris paribus (todas as demais variaveis
permanecem constantes).



Relacdo quantidade demandada e preco do bem: g9 =f (p;)

Lei Geral da Demanda: variacdo da quantidade demandada em
relacdo a variacio no preco é negativa; ou seja, quanto maior o preco
menor sera a quantidade que se deseja consumir e quanto menor o
preco maior a quantidade consumida. Pg ocorre essa relacao inversa

preco e quantidade? , o _
A resposta esta na ocorréncia de dois

Aq.d efeitos: substituicdo e renda — que
— < O ] :

juntos formam o efeiro total (supondo
AP,

uma queda no preco do bem)

Excecado: Paradoxo de Giffen (preco
sobe, aumenta a demanda)



Relacao entre guantidade demandada e preco dos outros
bens e servigos

Relacao entre gtdd demandada e preco dos outros bens e servicos:

-Essa relacdo leva a dois conceitos: bens substitutos e bens
complementares:

- bens substitutos ou concorrentes: o consumo de um bem substitui
0 consumo do outro, portanto, se 0 preco do bem j sobe, aumenta o
consumo do bem i; ha uma relacdo direta no consumo dos bens
substitutos: sinal positivo.

- Havera um deslocamento da curva de demanda pelo bem i, veja
que o preco do bem substituto ndo esta nos eixos.



pI,

Exemplos de bens substitutos: coca e guarana; carne
de frango e carne de vaca; manteiga e margarina,
viagem de trem ou de Onibus; etanol e gasolina




-Bens complementares: sdo bens consumidos em conjunto; portanto,
se 0 preco do bem j sobe, cai seu consumo e cai 0 consumo do bem |
também;

- ha portanto uma relacdo negativa entre a quantidade demandada
do bem 1 com a variacao do preco do bem j, ou seja, sobe o preco
do bem j, cal a demanda do bem I; por ex: um aumento no preco
do automoével devera levar a uma diminuicdo no consumo de
gasolina;

- deslocamento para a esquerda da demadanda do bem i



pI

Exemplos de bens complementares:
camisa social e gravata; pneu e camara;
Pao e manteiga; sapato e meia




Relacao entre quantidade demandada e e renda do
consumidor

q°=f(R)
- podemos ter trés situacoes distintas:

- bem normal: quando aumentos da renda levam ao aumento de
consumo, portanto, uma relacao positiva entre demanda e renda;

- bem inferior: aumentos na renda levam a queda no consumo;
relacdo negativa,; ex: carne de segunda;

- bem de consumo saciado: aumentos na renda nao afetam a
demanda pelo bem, portanto uma relacdo nula entre demanda e
renda. Ex: alimentos basicos ou em produtos que a renda ndo tenha
tanta influéncia no consumo;



v'Essa classificacdo dos produtos ira depender do nivel de renda
que se esta considerando:

v para pessoas de baixa renda, dificilmente havera bens
Inferiores;

O que ocorre com a curva de demanda graficamente?
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Relacdo entre quantidade demandada e habitos dos
consumidores:

¢! =  (G)

- 0s habitos, preferéncias e gostos podem ser alterados por
propaganda e campanhas promocionais; pode-se ter campanhas para
aumentar o consumo ou diminuir, assim a curva de demanda do bem
podera se deslocar para a direita (com o0 consumo aumentado pela
propaganda), ou para a esquerda (com o consumo desestimulado);

-Exemplos:

- campanha do tipo “beba mais leite”; efeito positivo sobre o
consumo de leite;

- campanha do tipo “o fumo é prejudicial a saude”; efeito
negativo sobre o consumo de cigarros.



Curva de demanda de mercado de um bem ou servico

A demanda de mercado € igual a somatorio das demandas
Individuais; assim, a cada preco, a demanda de mercado € a
soma das demandas dos consumidores individuais:

preco |ConsA |ConsB |ConsC Dd de
mercado

2 14 10 22 46

1,5 24 15 32 71

1 34 20 42 96

0,5 44 25 52 121

Graficamente teremos a soma de todas as curvas individuals para
cada um dos precos do bem. Alteracdes nas variaveis também
deslocam a curva de demanda do mercado.



i OBSERVACOES ADICIONAIS SOBRE A DEMANDA

-Variacoes da demanda: em funcdo de mudancas em renda, preco de
bens substitutos ou complementares, gostos; havera um deslocamento da
curva de demanda; refere-se a propria curva;

-Variacoes da quantidade demandada: devido a mudancas no preco do
proprio bem; portanto, deslocamento ao longo da curva de demanda;
refere-se a pontos especificos da curva;



i Analise da Demanda de Mercado

Dados:

q%-3-05p,-02p, +5R

Pede-se:

1.
2.
3.

4.

O bem y € complementar ou substituto a x ? Por qué ?

O bem x é normal ou inferior? Por qué?

Supondo (p, = 1, p, = 2, R = 100) qual a quantidade procurada de
X ?

Se a renda (R) aumentar em 10%, coeteris paribus, qual sera a
quantidade procurada de x?

lousa

22



Elasticidade

v é a alteracdo percentual em uma varidavel, dada a alteracédo
percentual em outra, coeteris paribus;

v esta relacionada a sensibilidade de resposta dos consumidores, a
variac0es no preco e na renda.

v Elasticidade -preco da demanda;
v Elaticidade-renda da demanda;

v Elasticidade-preco cruzada da demanda.



i Elasticidade-preco da demanda

E uma variacdo percentual na quantidade demandada, dada uma
variacdo percentual no preco do bem, coeteris paribus. Mede a
sensibilidade, a resposta dos consumidores, quando ocorre uma
variacao no preco de um bem ou servico (A. Marshall).

A Elasticidade-preco da demanda € sempre negativa. Seu valor é
expresso em modulo (por exemplo, [E | = 1,5 que equivale a
Ey=-15).
d
0. — 9, AQi
= _A%g 9, _ o _pAg
" A%p, PP, AP gl Ap

Po P 2




i Elasticidade-preco da demanda

Exemplo: Calcule a Elasticidade- Preco do
preco da demanda em um ponto Fpes (R$)
especifico.

P, = preco inicial = R$ 20,00
P, = preco final = R$ 16,00
o = quantidade demandada,
a0 preco py= 30
Q; = quantidade demandada,

a0 preco p, = 39 0 15 30 39 50
Quantidade demandada

25



i Elasticidade-preco da demanda

Ap p,—p, 16-20

0,2

Solucao: —_— = = 20 = —O, 2 =—20%
Variacao
Perce%tual (%) p po
AG_% =G _39-30_ (5 350
q 0o 30
E :£2—1,5—>‘Epd‘:1,5
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Elasticidade-preco da demanda

Classificacdo: demanda elastica, inelastica e de elasticidade unitaria.

Demanda elastica (|Ey4[>1): significa que uma variagao
percentual no preco leva uma variacao percentual na quantidade
demandada em sentido contrario.

Por exemplo: |E 4 [=1,5

Significa que, dada uma variacao percentual, por exemplo, de 10%
no preco, a quantidade demandada varia, em sentido contrario, em
15%, coeteris paribus. Isso revela que a quantidade é bastante
sensivel a variacao de seu preco.

27



Elasticidade-preco da demanda

Demanda Inelastica (|E,4|<1): significa que uma variacao
percentual no preco leva uma variacao percentual na quantidade
demandada em sentido contrario, porém muito pequena.

Por exemplo: |E 4|=0,4

Neste caso, 0s consumidores sdo pouco sensiveis a variacoes de
preco: uma variacao de, por exemplo, 10% no preco leva a uma
variacdo na demanda desse bem de apenas 4% (em sentido
contrario) coeteris paribus.

28



Elasticidade-preco da demanda

Demanda de elasticidade unitaria (|[E4|=1 ou Ej;=-1): neste
caso uma variacao percentual no preco, implica na mesma
varicdo percentual na quantidade demandada em sentido
contrario.

Por exemplo: |[E 4= 1

Se 0 preco aumenta em 10%, a quantidade cai também em 10%,
coeteris paribus.

29



Elasticidade-preco da demanda: em um
determinado ponto da curva de demanda

Dispondo-se da forma funcional da demanda em relacao ao preco,
g = q(p), a elasticidade no ponto (g, p,) pode ser calculada para
variacoes infinitesimais em p, isto €, para Ap tendendo a zero, o0 que
remete para o conceito de derivada.

_ 99 Po
op dg

qd, - 800 — 20p Calcule a elasticidade-preco da demanda no ponto.
p = 25.

Qual a caracteristica da demanda nesse ponto? O que se espera que
aconteca com a quantidade demandada se houver um aumento de
109 no preco?

lousa

E
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Elasticidade-preco da demanda

Fatores que afetam a elasticidade-preco da demanda:

« Disponibilidade de bens substitutos: quanto mais bens substitutos, mais
elastica é a demanda, pois dado um aumento de precos, o consumidor tem
mais opc¢oes para “fugir” do consumo desse bem;

« Essencialidade do bem: neste caso, quanto mais essencial € um bem, mais
Inelastica ¢ a sua demanda, geralmente sdo bens de consumo saciado, como
por exemplo, sal aclcar, passagem de onibus;

« Importancia relativa do bem no orcamento do consumidor: quanto maior o
peso do bem no orcamento, mais elastica € a demanda.

« Horizonte de tempo: quanto maior o horizonte de tempo, mais elastica é a
demanda, pois um intervalo de tempo maior permite que os consumidores de
determinada mercadoria descubram mais formas de substitui-la, quando seu
preco aumenta.
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Elasticidade-preco da demanda

Inclinacao acentuada: as compras
variam pouco com o aumento dos

precos. (Insensivel aos precos:
Inelastica)

Inclinacdo pequena: as compras
variam muito com o aumento dos

precos. (Sensivel aos precos:
elastica)

Qtd adquirida de sal

Qtd adquirida de CD’s

32



Elasticidade-preco da demanda

Elasticidade-preco da demanda:
casos extremos

Inclinacdo infinita: as compras

nao variam com o aumento dos precos.
Perfeitamente Inelastica: E =0

(EX.: Bens Essenciais)

Inclinacdo zero: as compras variam
muito com o0 aumento dos precos.
Sensivel aos precos.

Perfeitamente Elastica: Ejy=co
(Ex.: Mercados perfeitamente competitivos)

Qtd adquirida do Bem

Qtd adquirida do Bem_>

33



i Elasticidade e Receita

Relacao entre a Receita Total do vendedor (ou dispéndio
total do consumidor) e Elasticidade-preco da demanda

Receita Total > RT = preco unitario x quantidade comprada do bem

RT =p™q

O que pode acontecer com a receita total (RT), quando varia o
preco de um bem?

Resposta: val depender da elasticidade-preco da demanda

34



Elasticidade e Receita

a) Se a E, for elastica: 4% q® > 4% p

se p aumentar, g9 caird, € a RT diminuira;
se p cair, g4 aumentara, e a RT aumentara.

b) Se E,, for inelastica: 4% g < 4% p

se p aumentar, g9 caira, e a RT aumentara.
se p cair, g9 aumentara, e a RT caira.

c) Se E, for unitaria: 4% q? = 4% p
Tanto faz p aumentar ou cair, que a receita total (RT)

permanece constante.
35



i Elasticidade e Receita

Demanda E vantajoso aumentar 0 preco Até onde
inelastica (ou diminuir a producao) Ey=-1

Pois, embora a quantidade caia, 0 aumento de preco mais que
compensa a queda na quantidade, e a RT aumenta.

EX.: Produtos agricolas (principalmente os essenciais).

Se 0 aumento do preco for muito elevado pode acabar caindo no
ramo elastico da demanda e assim, gerando a queda na receita total
(RT).
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Elasticidade-renda da demanda

Variacao percentual na quantidade demandada, oq o
dada uma variacao percentual na renda do N = 8__
consumidor, coeteris paribus. ' 4o

Nre=>1 —>Bem superior (bens de luxo): dada uma variacao da renda, o
consumo varia mais que proporcionalmente.

1 >0 =2>Bem normal: o consumo aumenta quando a renda aumenta.
n rg<0 —=>Bem inferior: a demanda cai quando a renda aumenta.

N rg—0 —>Bem de consumo saciado: variagdes na renda nao alteram o
consumo do bem.
Obs.: Normalmente, a elasticidade-renda da demanda de produtos manufaturados é

superior a elasticidade-renda de produtos basicos, como alimentos.
37



i Elasticidade-renda da demanda

Voltando neste exemplo:
q%-3-05p,-02p, +5R

1. Se a renda (R) aumentar em 10%, coeteris paribus, qual sera a
quantidade procurada de x?
Resp. A quantidade procurada sera de 552,10

Quantidade inicial, com R=100, era de 502,10.
Portanto, com o aumento de 10% na renda, a quantidade demandada
aumentou em cerca de 9,96%.

E qual o valor da elasticidade-renda da demanda neste caso? lousa
38



Elasticidade-preco cruzada da demanda

Variacao percentual na quantidade demandada, dada a
variacao percentual no preco de outro bem, coeteris paribus.

w,g""> 0 > X e Y sdo substitutos (o aumento do preco de y, diminui o
consumo de y e aumenta 0 consumo de X, coeteris paribus).

w,"' < 0 > X e Y sdo complementares (0 aumento do preco de vy,
diminui o consumo de y e diminui o0 consumo de X, coeteris paribus).
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Elasticidade-preco cruzada da demanda: exemplo
NUMErico

Aumento no preco do café.

Mercadoria antes depois @, = Aqy Pox
Po o p; 0 AP, Gy
Cafe (X) 20 50 30 30
Cha (Y) 10 40 10 50
—40 2
a)xy — 50 O . O = 0’5
30-20 40

O aumento do preco do café (de 50%) levou a um aumento no
consumo de cha (de 25%); portanto sdo bens substitutos.

Se o0 preco do café aumentar 10%, o consumo de cha aumentara
em 5%. 40



